I. РЕЗЮМЕ

1. Наименование проекта:

 «Создание магазина хозяйственных товаров «Чистый дом».

2. Характеристика организации:

2.1. Наименование: ООО «Компания «ЮНОНА»
2.2. Организационно-правовая форма: общество с ограниченной ответственностью;

2.3. Форма собственности: частная;

2.3  Среднесписочная численность:

2.3.1. На момент создания организации: - 2 человека;
2.3.2. Планируемая – 10 человек;  

2.4 Уставный фонд: 10 000 (десять тысяч) рублей;
2.5 Оборот за последний год: 00 рублей (новая организация);
2.6 Точный почтовый адрес, телефон:  п. Павловский, ул. Советская, 77б. 

Тел. 8 909 107 45 72

2.7 Банковские реквизиты (в т.ч. рублевый, валютный, депозитный счета):

(пункт будет заполнен, после положительного решения об инвестировании проекта, в процессе регистрации юридического лица);

2.8 Фамилия, имя, отчество, возраст и квалификация руководителя проекта:

Степанов Олег Васильевич;

22 года;

Третий курс высшего учебного заведения;
3. Описание проекта:

Основание магазина хозяйственных товаров в п. Павловский Очерского района. На момент создания, компания собственных средств не имеет. Проект начинается «с нуля».

4. Описание предприятия;

Тип магазина – магазин самообслуживания;

Направление торговли - продажа хозяйственных и канцелярских товаров (бытовая химия, косметика, парфюмерия, канцелярские принадлежности, товары для дома);

4.1. Этапы развития:

01.04.2008 – 31.04.2008 – ремонт арендованного или выкупленного помещения, оборудование торговой площади, помещения для персонала, складского помещения;

01.05.2008 – открытие магазина «Хозяйственные товары» в п. Павловский;

31.11.2009 – достигнуть точки окупаемости проекта;

5. Краткие сведения о квалификации управленческого персонала:

Штатным расписанием ООО «Компания «Юнона» предусматривается две управленческих должности:

5.1. Директор магазина – Степанов  Олег Васильевич; 

5.1.1. Доля участия в капитале предприятия – 50%; 

5.2 Управляющий магазином – Степанова Александра Сергеевна;

5.2.1. Квалификация – «Товароведение и экспертиза товаров». На момент начала проекта – оканчивает 4-й курс;

5.2.2. Доля участия в капитале предприятия – 50%; 

6. Описание ситуации на рынке и в отрасли;

В настоящее время в п. Павловский наблюдается дефицит ассортимента хозяйственных товаров. Функционирует отдел товаров для дома в универмаге поселка с очень узким ассортиментом товаров. Ближайший крупный магазин со схожим ассортиментом находиться на расстоянии 10 (десять) километров от поселка Павловский, в городе Очер, что доставляет неудобство для жителей поселка. 

Ситуация по данной отрасли на отечественном рынке в настоящее время благоприятная. Объем российского розничного рынка DIY (Do it Yorself — «сделай сам») — товаров для строительства, ремонта и благоустройства дома и сада — стремительно увеличивается. Его объем, по экспертным оценкам, составляет около 8 млрд. USD. Динамика роста оценивается на уровне 15–25% в год. Рынок растет вслед за увеличением доходов населения. 

7. Преимущество услуг:   

В магазине планируется представить более широкий ассортимент хозяйственных и канцелярских товаров, а также улучшить качество обслуживания в сравнении с конкурентами. Магазин будет оснащен всеми современными средствами автоматизации торговли, что обеспечит максимальную эффективность в работе и, несомненно, привлечет большее число покупателей. В настоящее время в поселке имеется только один магазин самообслуживание, реализующий продукты питания. 

Близ поселка обнаружено месторождения марганцевых руд. В ближайшее время оно будет разрабатываться, что повлечет за собой дополнительную застройку поселка и приток новых жителей. 

Также поселок заинтересовались туристические организации. Уже подготовлен проект, по организации отдыха в поселке для иностранных туристов.

На момент создания магазина компания собственных средств не имеет.  Текущее финансовое состояние компании – 10 000 рублей.

8. Цели проекта:

8.1. Краткосрочные:

8.1.1.    Арендовать или выкупить торговую площадь;

8.1.2. Произвести капитальный ремонт помещения, оснастить помещение необходимым торговым и складским помещением;

8.1.3.   Заключить договоры поставки с дистрибьюторами, наладить бесперебойную поставку товара;

8.1.4.   Нанять квалифицированный персонал; 

8.1.5.   Достигнуть окупаемости проекта;


8.2. Долгосрочные:

8.2.1. Достигнуть бесперебойной работы магазина;

8.2.2. Создать сеть магазинов хозяйственных товаров в поселках и районных центров Пермского края;

8.3. Ожидаемый рост: ожидается постепенное увеличение числа покупателей, и, как следствие, прибыли предприятия;

8.4. Предполагаемый размер получения дохода в период с 01.05.2008 по 31.04.2009:

- 3 000 000 рублей;

9. Тактический план:

После получения инвестиций:

9.1. Приобретение автомобиля марки «Газель»;

9.2. Покупка необходимых строительных материалов, ремонт помещения;

9.3. Закуп, доставка, монтаж и настройка торгового оборудования;

9.4. Поиск и отбор персонала;

9.5. Заключение договоров с ключевыми поставщиками товара, закуп и доставка первой партии товара; 

9.6. Расстановка товара, оформление магазина перед открытием;

9.7. Проведение рекламной акции;

9.8. Открытие магазина;

9.9. Постоянный мониторинг потребностей покупателей и формирование ассортимента в соответствии с их потребностями;

9.10. Проведение специальных акций для привлечения отдельных категорий покупателей;

9.11. Постоянное обновление и расширение ассортимента;

9.12. Работа с персоналом. Мотивация персонала. Достижение максимальной отдачи знаний и умений персонала для эффективной работы организации;

9.13. Достижение точки окупаемости;

9.14. Расширение торговой площади магазина;

9.15. Открытие новых магазинов в Пермском крае;

10. Степень согласования проекта с федеральными, региональными и отраслевыми приоритетами;

Проект согласован с администрацией поселка Павловский.

Дополнительных согласований не требуется;

11. Потребность в инвестициях:

 11.1.  Компания нуждается в инвестициях, которые будут направлены:

- на покупку помещения;

- на ремонт купленного помещения;

- на закупку необходимого торгового оборудования;

- на закупку первой партии товара;

- на приобретение маркетинговых материалов и проведение рекламной акции перед открытием магазина;

11.2. Предполагаемые источники финансирования; 

- благотворительные фонды, выдающие гранты на развитие предпринимательства;

- венчурные фонды;

- частные инвесторы;

11.3. Запрашиваемая сумма инвестиций – 3 200 000 (три миллиона двести тысяч) рублей;

11.4. Погашение полученных инвестиций:

- полученные инвестиции планируется погасить в течение 2-х лет с момента их получения;

12. Наличие лицензий, сертификатов, разрешений: 

Для реализации проекта лицензии, сертификаты и разрешения не требуются; 

13. Ключевые экономические показатели эффективности проекта:

Среднее количество покупателей – 185 человек в день

Средняя сумма покупки – 150 рублей с одного человека в день

Средний показатель общей ежедневной выручки – 27 778 рублей в день

Средний показатель ежемесячной выручки – 833 333 рублей в месяц

Средний показатель общего годового дохода – 10 000 000 рублей в год

Средний показатель чистой годовой прибыли – 3 000 000 рублей в год

14. Степень конфиденциальности изложенной информации изложенной в данном бизнес-плане:


Информация, изложенная в настоящем бизнес-плане, является строго конфиденциальной и не должна подвергаться разглашению.

