Добрый день.

Я расскажу концепцию проекта "Виртуальный интернет магазин". 

Этап 1. Виртуальный интернет магазин через партнерские программы.

В интернете существует большое множество партнерских программ, начиная от антивирусов, компьютерной техники и заканчивая покером. Их основная идея - выплата партнеру процент с продажи за привлечения клиента. Так же многие партнерские программы предусматривают выплаты рефералам (задача реферала привлекать новых партнеров).

Пример работы:

сайт www.sendflowers.ru - Доставка цветов.

Процентная ставка партнера: 10 %, реферала 2 %.

Стоимость букета: 5 000 рублей.

Если продажа была осуществлена через сайт партнера, он получит 500 рублей, реферал соответственно 100 рублей.

Не каждый владелец сайта разбирается в том, как поставить себе партнерскую программу и начать зарабатывать. Но даже, если он поставит ее, он сталкивается с большим количеством рутиной работы: нужно следить за информацией на сайте продавца и своевременно обновлять информацию на своем сайте; при добавлении новой партнерской программы, появляется еще больше рутиной работы.

Так же существует большое количество сложностей с технической стороны, с безопасностью, с рекламой и так далее.

Основная идея Виртуального интернет магазина: Автоматизировать процесс отношений между Продавцом и Партнером. При этом мы сами выступаем в роли рефералов.

Мы создадим сайт с большим количеством партнерских программ, с разделением их по категориям, например:

Антивирусы

Игры

Он-лайн игры

Покер

Фарма

Компьютерная техника и так далее.

С виду это будет напоминать большой интернет магазин с различными товарами и услугами. 

Но при этом, любой человек, у которого есть сайт, сможет установить форму нашего магазина к себе и зарабатывать деньги!

При этом, мы полностью оградим партнера от рутинной работы. Ему останется только поставить магазин, привлекать на него посетителей со своего сайта и за каждую сделанную операцию получать процент с прибыли.

Этап 2. Полноценный виртуальный торговый центр
Основная идея: Создать социальную торговую сеть товаров и услуг. Как и 5 лет назад, не существовало хороших социальных сетей, как вконтакте.ру или одноклассники.ру, людям приходилось общаться в чатах, форумах, на которых собраны небольшие группы людей по интересам. 
Так и сейчас не существует общего интернет магазина, который был бы единым.
Наша задача, что бы человек, в независимости от города проживания, при желании совершить покупку заходил именно на наш сайт. При этом не важно, будь то покупка пылесоса или доставка еды на дом. Все должно быть в нашем торговом центре.
Особенность: Как и в первом случае, основное преимущество, что любой сайт сможет установить форму магазина и так же получать проценты с продаж!
Но с точки зрения реализации это гораздо сложнее, дольше и дороже, чем первый этап. Поэтому им мы будем заниматься, только после удачного завершения этапа 1.

Риски:

Я сразу предупреждаю, что не смотря на то, что идея очень перспективная, она новая. В любой новой идее нельзя узнать точно, получится или нет. Вероятен факт, что будут появляться проблемы. Но главное, оперативно их решать.

Если появятся серьезные проблемы, есть небольшая вероятность, что придется свернуть проект. В этом случае можно потерять часть вложенных денег.

Условия инвестору:

Прежде всего, я ищу инвестора с хорошими человеческими качествами.  С которым легко общаться. С полным осознанием того, что риски есть.

Я хорошо отношусь к критике, и буду рад ответить на ваши вопросы.

Процент инвестора 25-49 %, в зависимости от предоставляемых мне условий. Чем они лучше, тем больше процент.
При моей заработной плате в 25 000 рублей в месяц, процент инвестора 25 %.

При моей заработной плате в 46 000 рублей в месяц, процент инвестора 49 %.

Зарплата касается только первого этапа, который займет 3-5 месяцев. 

Стоимость этапа 1, до 500 000 рублей.

Стоимость этапа 2, до 1 500 000 рублей.
Я занимаюсь, параллельно другим проектом, но на него уходит меньше времени.

Если вы согласны на эти условия, то я буду рад сотрудничеству.
С уважением, Третьяков Артем.

e-mail: invbase@e1.ru; icq: 574837916

