ООО «ВолжСтор-Строй»


ООО «ВолжСтор-Строй», создана 28 августа 2000 г. Цель создания – предоставления качественных услуг в сфере строительных – монтажных работ на предприятиях Волжского химкомплекса. С момента создания организацией были выиграны тендеры на строительно-монтажные работы у таких крупнейших предприятиях региона как: ОАО Волжский подшипниковый завод (ВПЗ-15), ЗАО «Волжскрезинотехника», ОАО «Поволжье» (пивзавод «СанИнтербрю»), ОАО «Волгоградэлектротранс», ООО Строительная компания «Флагман», ООО «Лукойл-нижневолжскнефтепродукт», филиал ВгТС ОАО «Электросвязь» и на ряде других крупных предприятиях региона. 


Руководство компанией осуществляют высококвалифицированные специалисты с Высшим образованием строительных вузов (Волгоградская государственная архитектурно-строительная академия). 


ООО «ВолжСтор-Строй» имеет в наличии все необходимые лицензии на проведение строительных и монтажных работ, а так же все специалисты проходят повышение уровня квалификации. Наличие собственной базы и техники значительно снижает расходы при выполнении ряда работ связанных с наймом субподрядчиков. 


ООО «ВолжСтор-Строй» имеет две дочерние структуры «ВолжСтор.Ру» (Интернет-провайдер) и «ВолжСтор-Инвест» (финансово-инвестиционная структура). Основными целями создания дочерних структур было инвестирование свободных средств компании в перспективные рынки развивающиеся в регионе. Интернет и IP-телефония одни из самых востребованных видов связи на сегодняшний день, «ВолжСтор.Ру» имеет в наличие все лицензии и разрешения Министерства по связи и информатизации в данных видах деятельности. «ВолжСтор-Инвест» молодая дочерняя структура созданная для предоставления качественных услуг на Российском фондовом рынке. Основной мотив создания «ВолжСтор-Инвест», управление собственными активами материнской компании на Российском фондовом рынке. На базе данной структуры создан финансово-инвестиционный отдел ООО «ВолжСтор-Строй» для расчета финансовых рисков связанных с привлечением инвестиций в строительство жилья в г.Волжском. 


Из наиболее перспективных видов привлечения инвестиций на сегодняшний день самым выгодным вложением считается строительство жилья. По данным Госкомстата уровень цен на жилье растет в среднем на 18-20% в год, что превышает уровень инфляции на 2-6%. С развитием ипотечной программы, которая хоть и имеет свои минусы из-за высоких процентных ставок, тем не менее, спрос на жилье постоянно растет. В             г. Волжском достаточно много переселенцев Крайнего Севера на которых и будет сделан основной уклон при реализации готового жилья, а так же военных офицеров приобретавших квартиры по жилищным сертификатам Министерства обороны. 


Строительный проект предполагает строительство 6 – десятиэтажных домов по 2 подъезда (40квартир в подъезде), 1 – пятиэтажного дома на 2 подъезда(15 квартир в подъезде), а так же создание гаражно-строительного кооператива. На реализацию проекта требуется от 1,5-х до 2,5-ти лет с привлечением инвестиций в размере от 4500 000$ на строительство жилья и ГСК на 1200 гаражей. Со своей стороны ООО «ВолжСтор-Строй» берет на себя расходы, связанные с прохождением конкурса на приватизацию участков и разработку Строительного проекта,. Ниже приведен краткий план выполнения работ.         

Проект по застройке 37 м/на, г. Волжский 2004г.

1. Участие в конкурсе на приватизацию мест под застройку по ул. Мира в 37м/не.

2. Получение разрешения на строительство в администрации г. Волжского.  

3. Проведение гео-экспертизы данного участка земли.

4. Получение разрешения СЭС. 

5. Заключение договора на поставку кирпича, бетона, арматуры прочих строительных материалов.

6. На основании государственного свидетельства права собственности разработка строительного проекта (проектный институт) на 2 дома 5-ти и 10-ти этажей.

7. Первая стадия строительства закладка фундамента (укрепление действующего)

8. Проведение рекламы на предприятиях крайнего Севера по продаже жилья (предприятия нефтегазодобывающего секторов).

9. Строительство жилья по первым проектам (5-ти и 10-ти этажных домов), приватизация земли и подготовка строительных проектов по следующей  застройке в 37 и 38 м/нах.

10. Реклама в прессе и через риэлтерские фирмы о начале продаж квартир в строящихся домах с постепенным увеличением цены по мере строительства.

11. Разработка и внедрение программы ипотечного кредитования с привлечением коммерческих банков.

